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Bl (Business Intelligence) ist weit mehr als nur Berichtswesen und umfasst die gesamte entscheidungsorientierte

Sammlung, Aufbereitung und Darstellung der geschéaftsrelevanten Informationen (BARC Studie 13, 2002).
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Der Auftrag fur ABILITA beinhaltete die Beratung Uber den
Aufbau und die Integration des SAP Business Warehouse
(BW) Systems unter Bertcksichtigung der aktuellen SAP
R/3-Installation  hinsichtlich technischer und betriebs-
wirtschaftlicher Aspekte.

Der Projektscope beinhaltete folgende Elemente: Projekt
vorbereiten, Hardware einrichten, Datenmodell erarbeiten,
System einrichten und konfigurieren, Aufbau technischer
Objekte, Verifizieren der Daten, Integrationstests, Abnahme
und Freigabe, Produktiver Einsatz, Fehlerbehebung. Die
Durchlaufzeit ~war von Februar bis Juni 2003
mit einem Berateraufwand von 30 Beratertagen.
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Im Projekt wurden folgende Punkte definiert:

Beschreibung der Kennzahlen (Definition + Abnahme)
Dimensionen (Produkt, Kunden, Gruppen,
Organisationselemente, Zeit, Wahrungen + Wechselkurse,
Mengeneinheiten, Sprachen etc.)

Datenzugriff (online / offline, Web / non-Web, interaktiv /
nur Anzeige, Berechtigungen etc.)

Aktualisierungsgrad der Daten (t&glich, wochentlich,
monatlich etc.)

Systemverfligbarkeit

Automatismen (Data extraction, Fehlerbehandlung, Delta-
Fortschreibung etc.)

SADA

Erfolg
Margenentwicklung
Cash-Flow-Marge
Investitionen in % des Cash-Flow

Umsatz
Umsatz pro Bestellung
Sortiment
Kanal
Preisentwicklung
Sortiment
Kanal
Absatz in Hektoliter (hl)
Preisnachlassquote
Umsatz pro Kunde

Herstellkosten
Einstandspreisentwicklung
Getranke
Abfillmaterial
Rohstoffe

Vertriebskosten
Logistik-Personalkosten / hl
Gesamtkosten Logistik / hl
Kapazitatsauslastung Fahrzeuge
Anzahl Zweiertouren
Transportzeit pro hl / Tonne

Tour
Fahrzeug
Fahrer

Lagerkosten
Lagerumschlag

Personalkosten
Personalkosten pro KOS
Mann-Monate pro KOS
Uberzeitentwicklung
Marketingkosten in %
vom Umsatz resp. Nettoerlds
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Ausschnitte aus der produktiven
LO&sung
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Import-Biere:
Handelsbiere Ausland
Weine
Handelsbiere Ausland
Weine

Handelsbiere Ausland:

think big - start small

Erfahrungen aus SAP BW Projekten

= Schaffung einer einheitliche Begriffswelt oder ,Was ist Umsatz“

= Verwendung von Business Contents und Projektbeschleunigern

= Projektumfang genau definieren und dabei bleiben

= Zyklisches Vorgehen

= Hardwarelieferzeiten und Aufbau der HW/SW-Infrastruktur nicht unterschétzen
= End-User vom ersten Tag miteinbeziehen

= Qualitat der Daten — ,SISU" (Seich ine, Seich use)

= Bedienbarkeit der Werkzeuge

= Einfachheit kann triigen

= ,90 Tage Regel*
ABILITA freut sich auf lhre Kontaktaufnahme!

ABILITA AG
Sandra Voller
Althardstrasse 80
8105 Regensdorf
Tel.: 01 842 74 02
info@abilita.ch




